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商号 ： 日本リビング保証株式会社
（Japan Living Warranty Inc.)

設立 ： 2009年3月

所在地：

・東京本社 東京都新宿区西新宿4-33-4 住友不動産西新宿ビル4号館

・大阪支社 大阪府大阪市中央区瓦町4-8-4 井門瓦町第２ビル

・名古屋支社 愛知県名古屋市中村区名駅2-45-14 東進名駅ビル

・福岡支社 福岡県福岡市博多区博多駅前3-4-25 アクロスキューブ博多駅前

グループ会社：

・リビングポイント株式会社（100％出資子会社）

・リビングファイナンス株式会社（１００％出資子会社）

免許登録等

（日本リビング保証株式会社）
一般社団法人 Fintech協会 法人会員
一級建築士事務所：東京都知事登録第63955号
一般建設業：東京都知事許可（般-2）第152448号
住宅かし保険法人登録検査事業者

（リビングポイント株式会社）
前払式支払手段（第三者型）発行者登録：関東財務局長第00676号

（リビングファイナンス株式会社）
貸金業：東京都知事(1)第31916号
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各企業のアフターサービスを
陰で支える「黒子役」

製造・販売企業
ユーザー・オーナー

製品・サービス

アフターサービス

＋

当社

OEM提供

メンテナンス
依頼など

必要に応じて
連携



アフターサービスDXの提供で
2.5兆円マーケットへ挑戦

7

国内延長保証
マーケット

約1.5兆円 ※１

国内SaaS
マーケット

約1.０兆円 ※2

保証制度の企画・提供 SaaSの開発・提供＋

※１ 出典：矢野経済研究所「2022年度版国内ワランティ（延長保証）サービス市場総覧」
※2 出典：富士キメラ総研「ソフトウェアビジネス新市場2022年版」
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＋

受付
-Ｃｏｎｔａｃｔ Center-

物流
-Logistics-

ポイント発行
-Point system-

点検/修理
-Inspection/Repair-

保証
-Warranty-

決済
-Settlement-

履歴管理
-History management-

SaaS提供で
業務効率化を支援

豊富なソリューションラインナップで
最適なアフターサービスを実現
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現在は、住宅業界に特化した
Vertical-SaaSプロダクトを提供中
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住宅を基幹マーケットとしながらも
新領域への展開を加速中

住宅（戸建・マンション） PV（太陽光発電・蓄電機器）

ＥＶ（電気自動車） 家電機器

ＨＷＴ事業領域 EXT事業領域

教育ICT機器
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2023年6月期
第３四半期 業績詳細



12

第３四半期期間の業績として
過去最高の売上・利益を達成

売上高

営業利益

経常利益

親会社株主に
帰属する

四半期純利益

９７８

２０３

３０５

2０９

＋１６７

＋１００

＋1６８

＋１１１

１２０．７％

１９７.５％

2２３.９％

２１５．１％

811

103

13６

97



売上高

営業利益

経常利益

親会社株主に
帰属する

四半期純利益

2,723

533

707

485

６８．９％

６２．０％

７０．１％

７０．９％
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3,953

860

1,010

685

累計でも通期業績見通し達成に向けて
順調に売上・利益とも計画通りに進捗



両事業とも営業活動が順調に進捗し
対前年比で大幅なプラス成長
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売上高

Homeworth
Tech

事業

ExtendTech

事業

その他

2,723

1,629

1,067

26

＋３０３

＋２３３

＋１６１

△９１

１１２．５％
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-
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Homeworth
Tech

事業

ExtendTech

事業

その他

営業損益 ５３３

１３２

４２８

△２７

△３７

＋１３

△３３

△１７

９３．５％

１１１．５％

９２．７％

ー

５７０

１１９

４６２

△１０

両事業とも超：積極的な成長投資を
継続する中で、計画通り進捗



長期保証サービスは、会計処理上
拡大期に利益が圧迫される構造
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（例）第n期に10年間の設備保証料を一括領収した場合

入金
ベース

会計
処理

保証料
入金

10

１

n期 n+1期 n+2期 n+3期 n+4期 n+5期 n+6期 n+7期 n+8期 n+9期

１ １ １ １ １ １ １ １ １

B/S（長期）前受収益として計上

同様に原価（保険料等）も分割計上

手元には潤沢なキャッシュが発生
（成長投資や資産運用の原資に）



保証契約残高は
当四半期期間で過去最高の4.４億円増加

17

保証契約残高（【前受収益＋長期前受収益】の残高）
↓

将来に亘っての確定売上

2023年6月期
第1四半期

2022年6月期
第4四半期

2022年6月期
第3四半期

2022年6月期
第2四半期

2022年6月期
第1四半期

2021年6月期
第4四半期

2021年6月期
第3四半期

2021年6月期
第2四半期

2021年6月期
第1四半期

2020年6月期
第4四半期

2020年6月期
第3四半期

202３年6月期
第３四半期

2023年6月期
第2四半期



世界的な半導体不足による
PV機器の生産・販売遅延が発生
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ExtendTech事業における売上高の内訳とその推移



通期業績は過去最高の収益を予想

※「収益認識に関する会計基準」（企業会計基準第29号 2020年3月31日）等を２０２２．６期の期首から適用しており、
２０２１．６期については、当該会計基準等を遡って適用した後の数値を記載しております。

営業利益
経常利益
（百万円）

売上高
（百万円）

2017年6月期 2018年6月期 2019年6月期 2020年6月期 2021年6月期 2022年6月期 2023年6月期

５００

０

１,０００

１,5００

2,0００

2,5００

3,0００

3,5００

4,0００

4,5００

2００

０

4００

6００

8００

1,0００

1,2００
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2023年6月期
第３四半期 トピックス

【HomeworthTech事業】
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SaaSプロダクトとのクロスセルで
新規受注社数は対前年同期比：約2倍を達成
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第3四半期
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建物保証は中核サービスに成長／
地震保証・資産価値保証を積極展開中

設備保証

建物保証

地震保証

資産価値保証

地場工務店
ハウス

メーカー
賃貸用

約33万戸/年

住宅着工件数イメージ

商品単価イメージ
（入金ベース）

約10万円

約20万円

約10万円

約10万円

×

約８５０億円

約６６０億円

約６５０億円

※住宅着工件数は国土交通省建築着工統計などから当社独自に作成

約2１5億円

新サービス投入により

約1,525億の

マーケットメイク

対応マーケット

約10万戸
/年

約32万戸/年
約10万戸

/年

有力
ビルダー
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アキュラホームに「地震保証」の提供開始
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おうちマネージャーの導入が拡大／
各住宅事業者の独自商圏形成に寄与

約21億円
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大手住宅・不動産情報ポータルサイトLIFULL HOME’S
会員向けにおうちマネージャーを提供

1,080,000

3
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2023年6月期
第３四半期 トピックス

【ExtendTech事業】
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東京都など太陽光パネル設置義務化 既設置パネルの管理・廃棄・リユース

EV充電器の規制緩和 非常用電源としてのV2H活用普及

カーボンニュートラル実現に向け
PV/EVの社会実装フェーズへ
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事業運営体制の刷新・強化により、
PV/EV領域での量産型営業体制へ
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テラモーターズのEV充電インフラ事業
「Terra Charge」へ保証サービス提供
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2023年6月期
第３四半期 トピックス

【SaaSプロダクト】
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既存クライアントへのクロスセルにより
順調に新規導入が進捗

LIFULL HOME’Sや三栄建築設計をはじめ、
累計５０社への導入が決定

定期点検代行と組み合わせたサービスを
大手ハウスメーカーにて導入決定

アフターサービス部門の業務効率化を目的に
大手ハウスメーカーにて導入決定
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住宅領域以外でも利用可能な
SaaSプロダクトを投入・拡充予定

保証業務DXアプリ
-あらゆる保証業務をオンライン完結-

2023年6月
リリース予定

住宅領域で機能提供開始
本年秋、他業界向け展開へ

トライアル利用開始
今後システム単独販売も視野

自動受付・差配
チャットボット

-ノーコードでの対応フロー構築に対応-

リフォーム特化型
契約・決済プラットフォーム

-SaaＳ×Fintechで受注率向上へ-

Navi it（仮称） KROX（仮称）
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SaaSプロダクトの組合せにより
様々な課題への解決提案を推進

例：リフォーム事業者へのDX提案

受付

現地

調査

見積

契約

請求
入金

管理

決済

ポイント
発行

顧客

育成
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SDGsへの取組み
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「良いモノを永く使う世の中の実現へ」
サステナビリティ活動を継続
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