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2026年3月期 連結決算概要
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基幹システム
事業

みんなのお薬箱
事業

メディア事業

2026年3月期

ショット売上高は、前期の特需の反動で減少しましたが、施設保
有数の増加と処方箋ネット受付数が増加したことでストック売上
が伸長し、増収増益となりました。また、700万累計DL数を突破
したEPARK お薬手帳からの処方箋ネット受付数も増加しました。

不動在庫サービスは引き続き好調を維持していることと、仕入れ
サポートサービスの顧客の獲得が順調に推移し始めたため、
ショット売上・ストック売上が伸長し、増収増益となりました。

前年同期の補助金交付対象のサービス需要が一巡した反動による
ショット売上の減少を、ストック売上ではカバーできなかったこ
とに加え、新商品の先行投資によるストック原価の上昇もあり、
減収減益となりました。

1. 2026年3月期 連結決算概要

2026年3月期 連結決算概要

※当社は単一セグメントのため各事業の売上とストック粗利を重要指数としております。

当期の連結売上高は、メディア事業とみんなのお薬箱
事業の売上高およびストック粗利が着実に積み上がっ
た結果、増収増益となりました。

連結売上高

123.3億円
前期比 +10%

連結営業利益

26.8億円
前期比 +37%

ストック粗利

35.8億円
前期比 +24%

18.0億円
前期比 +52%

15.2億円
前期比 +16%

ストック粗利

ストック粗利

50.2億円
前期比 +15%

35.4億円
前期比 +13%

34.8億円
前期比 △1%

売上高

売上高

売上高 ストック粗利

4.8億円
前期比 △18%
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2026年3月期 業績報告

©kusurinomadoguchi, inc. All Right Reserved.



0 
112

238 611 999 1,407 
2,385 

3,618 
4,665 

5,889 

7,248 

8,573 

0 
150 

1,015 

1,706 
1,958 

2,826 

2,871 

2,755 

2,832 

3,952 

3,757 

0 
112

388 

1,626 

2,705 
3,365 

5,211 

6,489 

7,420 

8,721 

11,199 

12,330 

2015年3月期 2016年3月期 2017年3月期 2018年3月期 2019年3月期 2020年3月期 2021年3月期 2022年3月期 2023年3月期 2024年3月期 2025年3月期 2026年3月期

2. 2026年3月期 業績報告

連結売上高

ストック売上（百万円） ショット売上（百万円）
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YoY ＋10％

ショット売上高の伸びは前期比5％減の37.5億円でしたが、メディア事業とみんなのお薬箱事業の新規導入サービスが好調

に推移したため、ストック売上は前期比18％増の85.7億円となり、連結売上高は前期比10％増の123億円で着地いたしまし

た。
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2. 2026年3月期 業績報告

施設ARPU （Average Revenue Per User ）

10.5

11.9

14.5 14.8 14.8 15.9

2021年3月 2022年3月 2023年3月 2024年3月 2025年3月 2026年3月

ストック売上（百万円） 顧客総数 ARPU （千円）

顧客総数は順調に拡大しており、売上高の成長に寄与しています。ARPU も増加しており、中長期的なLTV最大化に向けた

取り組みは順調に進捗しております。
ARPU ＝3月のストック売上/3月末の顧客数

YoY ＋7％
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2. 2026年3月期 業績報告

ストック粗利

YoY ＋24％

ストック粗利は安定的な営業利益の源泉となり、着実に積みあがっております。

ストック粗利（百万円）

00
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2. 2026年3月期 業績報告

連結営業利益
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営業利益（百万円）

YoY ＋37％

メディア事業及びみんなのお薬箱事業のストック売上・ショット売上が高い水準で推移したため、連結営業利益は、37％

増の26.8億円の着地となりました。
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2. 2026年3月期 業績報告

連結販管費と従業員数

従業員数 単位：人販管費 単位：百万円

従業員数 業務委託

2015年
3月期

2016年
3月期

2017年
3月期

2018年
3月期

2019年
3月期

2020年
3月期

2021年
3月期

2022年
3月期

2023年
3月期

2024年
3月期

2025年
3月期

2026年
3月期

2015年
3月期

2016年
3月期

2017年
3月期

2018年
3月期

2019年
3月期

2020年
3月期

2021年
3月期

2022年
3月期

2023年
3月期

2024年
3月期

2025年
3月期

2026年
3月期

4,288
650

販管費については、 2026年3月期に子会社含むグループ全体で適正なコストの削減を実施したことにより減少しておりま

す。
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2. 2026年3月期 業績報告

連結損益計算書（通期）

※EBITDA ＝営業利益＋減価償却費＋のれん償却費

2024年11月に当社100％子会社を吸収合併したことにより繰越欠損金を引き継ぐこととなり、親会社株主に帰属する当期純

利益は前期比45％増の29.5億円となりました。

売上高

売上総利益

営業利益

経常利益

EBITDA

親会社株主に帰属する
当期純利益

単位：百万円
2025年3月期 増減率2026年3月期 増減率

2026年3月期

3Q累計

12,330

6,970

2,681

2,666

4,186

2,952

+10%

+37%

+37%

+28%

8,927

5,084

2,015

2,011

2,112

3,120

11,199

6,475

1,953

1,940

3,262

2,034

+33%

+38%

+37%

+34%

+32%

+39%

+7%

+45%
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2. 2026年3月期 業績報告

連結損益計算書（四半期）
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当第4四半期は主力の3事業が好調に推移したことに加え、買収したメディ・ウェブ、及びイーディライトを業績に取り込

み成長が加速しました。継続したコスト最適化による販管費の削減により、営業利益が大幅に向上しました。

売上高

売上総利益

営業利益

経常利益

EBITDA

親会社株主に帰属する
当期純利益

単位：百万円

2025年3月期

4Q
増減率

2026年3月期

4Q
増減率

2026年3月期

3Q累計

3,402

1,886

666

654

1,066

839

3,102

1,776

754

759

492

1,137

2,778

1,472

397

402

730

472

△14%

+23%

+28%

※EBITDA ＝営業利益＋減価償却費＋のれん償却費

+63%

+78%

+46%

+10%

+6%

△12%

+71%

△6%

+67%
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2. 2026年3月期 業績報告

連結貸借対照表
当社グループの運転資金を使途とする短期借入により、現預金および流動負債が増加しました。また、純資産について

は、利益剰余金の積み上がり等により増加しております。

固定負債

現預金

流動資産

固定資産

負債

純資産

流動負債

総資産

単位：百万円
2025年3月期 増減率2026年3月期 増減率

2026年3月期

3Q累計

17,816

10,090

5,203

7,726

6,352

5,203

1,148

11,464

12,157

6,229

2,104

5,928

3,640

3,125

515

8,516

+46%

+61%

+147%

+30%

+74%

+66%

+122%

+34%

14,886

7,906

3,350

6,980

4,974

3,756

1,212

9,912

+19%

+27%

+55%

+10%

+27%

+38%

△5%

+15%
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2. 2026年3月期 業績報告

2026年3月期計画との比較
売上高と段階利益は期初の計画から大きく良化しており、最終的な一株当たり配当金は38円を予定しております。

売上高

売上総利益

営業利益

経常利益

1株当たり配当金

12,300

-

2,450

2,400

36円

親会社株主に帰属する
当期純利益

12,330

6,970

2,681

38円

2,952

+0.2%

-

+21.8%

+24.8%

+8円

+31.7%

単位：百万円

+0.2%

-

+9.4%

+11.0%

+9.7%

12,300

-

2,200

2,135

30円

2,240

2026年3月期
（2026年2月開示）

増減率2026年3月期 増減率
2026年3月期

（2025年5月開示）

2,690

12,330

-

2,681

2,666

38円

±0%

-

+1.7%

2026年3月期
（2026年4月開示）

増減率

2,900

+2円±0円

2,666

±0%

±0%



2. 2026年3月期 業績報告

EBITDA
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2023年3月期 2024年3月期 2025年3月期 2026年3月期

売上高

EBITDA

営業利益

減価償却費

のれん償却費

営業利益率

EBITDA マージン

7,420

1,883

1,050

788

45

14%

25%

8,721

2,403

1,370

978

54

16%

28%

11,199

3,262

1,953

1,221

86

17%

29%

12,330

4,186

2,681

1,414

90

22%

34%

売上高は2023年比で約1.7倍、年平均成長率18.6%と大幅に拡大。EBITDA も同期間で約2.2倍、年平均30.4%の高成長を達成。

既存事業強化と新規展開に加え、ソフトウェア投資や戦略的M&Aを通じて競争力と成長基盤を強化しました。

※EBITDA ＝営業利益＋減価償却費＋のれん償却費



2. 2026年3月期 業績報告

ROEと１株当たりのEPS 、BPS
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2023年3月期 2024年3月期 2025年3月期 2026年3月期

ROE(%)

1株当たり(円)

EPS (1株当たり当期純利益)

BPS (1株当たり純資産)

配当金

配当性向(%)

15.2

42.64

293.47

-

-

19.2

86.48

579.97

0

-

27.5

184.89

753.05

27

14.6

29.8

263.23

990.75

38

14.4

収益性改善により株主価値を向上し、ROEは2023年の15.2%から2026年に29.8%へ上昇しました。2025年から開始した配当

は38円へ増配を予定しており、引き続き成長投資と株主還元の両立を図ります。



メディア事業
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事業内容と業績
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3. 事業内容と業績

メディア事業｜ビジネスモデル

EPARK くすりの窓口
EPARK お薬手帳

処方箋ネット受付にかか

るシステム利用料収入

リッチプラン

上位表示プラン導入に

よる月額利用料収入

薬局 初期導入費用

(設置・登録費等)

Pharmacy Support

リッチプラン

初期導入費用

(設置・設定費等)

Pharmacy Support

ユーザーのリピート促進

による月額利用料収入

ストック売上(月額) ショット売上(初期費用)

ストック売上：月額利用料などの契約に基づいて一定程度継続的に得られることを見込んでいる売上と定義。

ショット売上：初期導入費用など一時的に得られる売上と定義。

ショット売上

予約数

ストック売上

（百万円）

（千件）

（百万円）

売上：メディア事業

2,027

2,661
3,063

4,407

2022年
3月期

2023年
3月期

2024年
3月期

2025年
3月期

2026年
3月期

5,020

リアル店舗商材

AI受付機

無人精算機など

による月額利用料収入

リアル店舗商材

初期導入費用

(本体価格・設置費用等)
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EPARK くすりの窓口の
上位表示プラン

国内最大級の薬局予約
プラットフォームとクリ
ニック・病院とあわせて
医療・ヘルスケア領域の
予約サービスを展開

患者のリピート促進に
特化した顧客管理システム

累計DL数
最大級のお薬手帳

700万DL突破
リッチプラン

AI受付機 無人精算機
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3月期
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3月期
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2026年
3月期

3. 事業内容と業績

メディア事業｜売上高

ストック売上（百万円） ショット売上（百万円）
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YoY ＋43％

ストック売上は、EPARK お薬手帳からの予約も含む処方箋ネット受付数や施設保有数の増加もあり過去最高を更新しまし

た。

※第4四半期より、メディア事業の業績にメディ・ウェブおよびイーディライトを算入したため、ストック売上が大幅に増加しております。



3. 事業内容と業績

メディア事業｜ストック粗利

ストック粗利（百万円）
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ストック売上の増収に伴い大幅な増益となりました。通期のストック粗利率は50％となり、前期比で8ポイントの大幅な

向上となりました。

※第4四半期より、メディア事業の業績にメディ・ウェブおよびイーディライトを算入したため、ストック売上が大幅に増加しております。
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3月期



2021年
3月期

2022年
3月期

2023年
3月期

2024年
3月期

2025年
3月期

16,230 16,650 17,029 17,358 17,569 17,920 17,869 18,121 18,278 18,535 18,807 19,293 19,605 20,243 20,584 21,033 21,532 22,008 22,285 23,089 23,953 24,312

1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q

2026年
3月期

23,08924,539
21,53222,368

1,412 1,564 
1,749 

1,952 2,105 
2,277 

2,454 
2,689 

2,902 
3,141 

3,372 
3,634 

3,873 
4,119 

4,407 

4,906 
5,224 
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6,165 
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6,718 
7,051 

7,377 

428 502 591 618 683 698 822 820 946 985 1,080 1,159 1,204 1,205 1,319 1,339 1,387 1,426 
1,636 1,587 1,613 1,713 

1,929 2,009 

3. 事業内容と業績

メディア事業｜KPI （重要指数）

YoY ＋422千件

施設保有数（件） 予約数（千件） お薬手帳DL数（千件）
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YoY ＋2,171施設

*1. 調剤医療費総額、処方箋枚数(受付回数)令和4年4月～令和5年3月

*2. 1予約当たりの処方箋枚数を1.2枚で計算

*3. *1を元に当社実績割合で算出

薬局店舗数

6.3万店舗約

39.0％

当社シェア

約

処方箋枚数*1

8.8約 億

1.6％ *2約

当社シェア

当社処方箋
ネット受付
ターゲット

4.5億枚

長期処方日数割合*3

3.7億

小児処方箋*3

0.8億

(SAM)

EPARK お薬手帳アプリの累計ダウンロード数は700万突破と好調に推移しております。

また、EPARK くすりの窓口からお薬手帳への囲い込みが進んでおります。



3. 事業内容と業績

メディア事業｜トピックス
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予約メディア

EPARK クリニック・病院

全国のクリニックを
探せる・予約できる

各種予約台帳の
予約導線を設置可能

予約システム・台帳

3Bees 顧客管理台帳

日時指定予約・
順番待ち機能

より低コストで
導入できる
ライトプランも
リリース予定

LINE

LINE 公式アカウント
予約用ミニアプリ

LINE から予約・
順番待ち

3Bees とセットで導入

公式アカウントで
発信も可能

ホームページ制作

My Clinic

クリニック向け
ホームページ制作

医院に合わせた
オリジナルHPの制作

更新サポートも
充実

1月にメディウェブ社を買収。病院・クリニックを基盤としたサービス提供で利用者にさらなる付加価値を提供



3. 事業内容と業績

メディア事業｜トピックス
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EPARKお薬手帳アプリを活用したサービス拡大
～病気の早期発見から継続的なサポートまで～ 日本国民の誰もが利用できる医療版スーパーアプリを目指します

貯まったポイントを
様々ポイントサービスに交換可能！

日々の健康記録を
アプリで管理

ポイントも貯まり
健康管理に対する
継続意欲を高めます

健康層 受診

服用 治療

追加強化継続強化

薬局への
調剤予約

飲み合わせ
チェック

飲み忘れ防
止アラート

残薬管理
カレンダー

重症化予防の提案

疾患啓発・啓もう

追加強化 追加強化

健康診断
の予約

人間ドッグ
の予約

健康診断や人間ドッグの
結果データの連携

外来診療
の予約

オンライン
診療の予約

日常の健康記録や
記録の情報共有



3. 事業内容と業績

メディア事業｜トピックス
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イオンリテール株式会社のイオン薬局全店に「AI受付機」導入

AI受付機

OCR(文字認識) / QRコード読み取り / 

電子処方箋控え読み取り

処方箋受付●

患者様の紙のお薬手帳回収

お薬手帳の回収●

お呼び出し順が記載された受付票の発券/ 

受付票のQRコードからWEB問診票にアクセス可能

受付票の発券●

調剤完了の呼び出し●

※企業名は敬称略にて記載させていただいております。（敬称略・順不同）

AI受付機の引合い状況

※当社独自のAI OCR 技術を活用した

レセコンへの自動反映が可能

レセコン自動反映

テスト設置を予定している企業

テスト設置している企業

イオンリテール株式会社

本導入している企業

株式会社ツルハホールディングス（O C R調整中）

ウエルシアホールディングス株式会社（O C R調整中）

株式会社 新生堂薬局

株式会社 ヤマダデンキ

株式会社 サン・ケア

株式会社 千葉薬品

株式会社 Yell Pharmacy

株式会社 南山堂

株式会社 大信薬局

株式会社ノムラ薬局

株式会社 ことぶきメディカル

株式会社 ウェルパーク

株式会社 サッポロドラッグストアー

株式会社 大賀薬局

株式会社ファルコファーマシーズ

株式会社ハッピーファーマシー

株式会社マリーングループホールディングス



事業内容と業績

みんなのお薬箱事業
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1,387 
1,833 

2,413 2,665 
2,990 

1,600 
1,175 

1,090 462 

557 

3. 事業内容と業績

みんなのお薬箱事業｜ビジネスモデル

ショット売上(初期費用)ストック売上(月額)

eオーダー

（在庫管理）

在庫の自動管理による

月額利用料

不動在庫サービス

医薬品の売買成立に

基づく手数料

薬局

病院・クリニック

eオーダー

(在庫管理)

初期導入費用

(設定・登録費等)

仕入れサポート

医薬品代金に応じて算

定される手数料

売上：みんなのお薬箱事業

ストック売上：月額利用料などの契約に基づいて一定程度継続的に得られることを見込んでいる売上と定義。

ショット売上：初期導入費用など一時的に得られる売上と定義。

流通額 ：不動在庫でマッチングした医薬品額と仕入れサポートの医薬品仕入額の合算。

国内最大級の流通
改善により、最適
な仕入れサポート
サービスの提供

国内最大級の医薬品
売買のマッチング
サイト

AIを活用した在庫
管理自動発注シス
テム

不動在庫
サービス

(株)J-Seed

2,987 3,009

3,504

ショット売上

流通額

ストック売上

（百万円）

（百万円）

（百万円）

3,127

2022年
3月期

2023年
3月期

2024年
3月期

2025年
3月期

2026年
3月期

調剤薬局、医療機関向け
に最適な電力供給環境を
提供

みんくす電気

毎月の電気利用料金
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3,547

158,104 
200,576 

232,980 224,535 232,103



2020年
3月期

2021年
3月期

2022年
3月期

2023年
3月期

2024年
3月期

2025年
3月期

2026年
3月期

48 55 58 65
116 152

207 244
300 333

386 368
422 418 465

529 551 587 621 654 660 641 659 704
770

719 740 761

61
165

374

502

528

586 472
490

452
439

444

265

351 320
296 208

374
368

210 138 118
83

162 99

103
117

202 136

109

220

432

567

645

738
679

734 752 772
830

632

773
738 761 737

925
956

831
792 778

723

822 804
872

836

942
897

1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q

3. 事業内容と業績

みんなのお薬箱事業｜売上高
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ストック売上（百万円） ショット売上（百万円）

YoY ＋11％

ショット売上は、仕入れサポートの顧客の獲得が順調に推移し始めたため、増収となりました。

ストック売上は、不動在庫サービスが好調を持続していることと、仕入れサポートの顧客獲得から増加しました。



2020年
3月期

2021年
3月期

2022年
3月期

2023年
3月期

2024年
3月期

2025年
3月期

2026年
3月期

19 20 9 11 9
30

61
75

132 142

185

154

183
165

197

258 265
281

327
349

334

301
323

346

383
369

383 388

1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q

3. 事業内容と業績

みんなのお薬箱事業｜ストック粗利

ストック粗利（百万円）

28©kusurinomadoguchi, inc. All Right Reserved.

YoY ＋12％

ストック売上が増加したことと粗利率が改善しましたので増益となりました。通期のストック粗利率は51％となり、前期

比で2ポイントの向上となりました。



施設保有数 流通額（仕入れサポートサービス＋不動在庫サービス）（百万円）

2021年
3月期

2022年
3月期

2023年
3月期

2024年
3月期

2025年
3月期

2025年
3月期

4,725
7,130 7,717 8,121 8,589 9,206 9,860 10,479 10,992 11,593 12,352 12,961 13,627 14,232 14,835 15,543 16,010 16,953 17,522 18,019 18,224 18,645

1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q

8,565 

15,840 

23,349 

27,909 

34,214 

37,534 

43,439 42,917 

46,948 
48,167 

54,362 

51,100 

54,707 

57,816 

61,571 
58,990 58,514 

56,676 57,702 

51,644 

55,763 56,695 

60,688 

57,430 

3. 事業内容と業績

みんなのお薬箱事業｜ KPI（重要指標） ※仕入れサポートサービス+不動在庫サービス

29

YoY ＋1,474施設
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YoY 5,786百万円増

対象施設

17万施設約

0.5％約

当社シェア

11.0％約

*1薬局

62,828 施設

*2医療機関

113,252施設

＋

*1. 厚労省「薬局薬剤師に関する基礎資料(概要)」より

*2. 厚労省「医療施設動態調査(令和3年1月末概数)」より

*3. IQVIA医薬品市場統計△売上データ（期間：2022年4月～2023年3月）

医薬品流通額

11.4兆円約

約 当社シェア

2.0％約

*1薬局

約3.9兆円

*2病院・クリニック

＋

約7.5兆円

*3

19,37519,375
17,90117,901
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グループ会社ピークウェルの
自社倉庫管理のDX化を推進し
たことによる削減コストを活
用し、加盟薬局の不動在庫の
高価買取などの価格還元策を
実施したことで大手・中堅企
業の獲得につながっています
。

自社倉庫管理にAI技術を
導入してさらなる価格還
元を実現することで、不
動在庫サービスの顧客数
を拡大していきます。

予め設定した各店舗の在庫状
況と調剤需要予測から店舗間
の薬の譲渡や譲受を促進し、
各店舗の在庫を最適化するシ
ステム。

調剤薬局チェーングループ
内店舗間の在庫を最適化

期待される効果
・医薬品の廃棄削減
・調達コストの低減
・在庫の適正化

地域内各店舗の在庫状況から
店舗間の薬の譲渡や譲受を促
進し、各地域内店舗の在庫を
最適化するシステム。

地域薬局店舗間の在庫を
最適化

引合いが増加

1,000

不動在庫サービスの拡大 店舗間共有機能のリリース 地域間共有機能の引合い

3. 事業内容と業績

みんなのお薬箱事業｜トピックス

地域間共有機能の引合いOTC商品の取扱い

48薬効はすべて対応しており
500品目以上の商品をご用
意、『5coins シリーズ』も全
商品取り扱いしております



事業内容と業績

基幹システム事業
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567 
796 1,011 

1,489 1,607 
908 

953 

1,139 

2,040 1,878 

3. 事業内容と業績

基幹システム事業｜ビジネスモデル

ショット売上(初期費用)ストック売上(月額)

施設利用者の情報管理シ

ステムの提供による

月額利用料

患者様の情報管理システ

ムの提供による

月額利用料

薬局

病院・クリニック

介護

初期導入費用

（設置・設定費等）

コメットケア

（介護施設向け電子記録）

初期導入費用

（設置・設定費等）

HOSPITAC/

Ex_Karte(電子カルテ)

スマートガイドシステム

初期導入費用

（設置・設定費等）

コメットケア

（介護施設向け電子記録）

HOSPITAC/

Ex_Karte(電子カルテ)

スマートガイドシステム

レセコン、薬歴、監査

システムの提供による

月額利用料

Pharmy/Hi_story

/Cube.i

売上：基幹システム事業

ストック売上：月額利用料などの契約に基づいて一定程度継続的に得られることを見込んでいる売上と定義。

ショット売上：初期導入費用など一時的に得られる売上と定義。

Pharmy/Hi_story

/Cube.i

レセコン、薬歴、
監査システムを薬
局向けに提供

医事会計・オーダリン
グ一体型電子カルテ／
電子カルテ／外来向け
の通院サポートシステ
ム

介護記録システム
を提供

薬局 介護 病院

ショット売上

ストック売上

（百万円）

（百万円）

2022年
3月期

2023年
3月期

2024年
3月期

2025年
3月期

2026年
3月期

3,484

1,475
1,749

2,150

3,529
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2020年
3月期

2021年
3月期

2022年
3月期

2023年
3月期

2024年
3月期

2025年
3月期

2026年
3月期

17 20 23 25 29
99 105 108 128 138 143 158 180 188 202 223 232 225 205

354 363 377 384 388 391 392 407 417

7 10 11 11 6

75
118

157 132

223
257

297 259
174

231
293 294

197 222

426 378

618 582

461 434
490 469 485

24 29 34 36 35

174
223

265 260

361
400

454 438

362

434

516 526

422 427

780
741

996
966

850
825

882 876
901

1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q

3. 事業内容と業績

基幹システム事業｜ 売上高

ストック売上（百万円） ショット売上（百万円）
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YoY ＋6％

第3四半期までは前年同期の特需反動により、ショット売上が伸び悩みましたが、第4四半期には反動影響が落ち着き、

増収に転じました。ストック売上については、レセコンや調剤監査システムを下支えに着実な成長を継続しています。



2020年
3月期

2021年
3月期

2022年
3月期

2023年
3月期

2024年
3月期

2025年
3月期

2026年
3月期

17 19 17
26 24

57

47

18

63 65
59

74
69 69

64
68

76
69

75

154
148

153

139
147

139

117
112 115

1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q

3. 事業内容と業績

基幹システム事業｜ ストック粗利

ストック粗利（百万円）
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YoY △21％

ストック粗利は、減少しました。これは、主に子会社でのストック売上・原価の定義変更及び主要子会社での新商品の先

行投資によるストック原価の上昇によるものです。



2021年
3月期

2022年
3月期

2023年
3月期

2024年
3月期

2025年
3月期

2026年
3月期

1,298 1,342 1,393 1,442 1,480 1,541 1,601 1,663 1,704 1,778 1,846 1,910 1,992 2,064 2,156

4,934 5,051 5,119 5,223 5,347 5,371 5,465

626 695
807

913 1,011
1,112

1,261
1,387 1,469

1,551
1,646

1,733
1,815

1,897
2,035

2,102
2,177 2,216

2,228
2,234 2,277

2,291

431
427

423
421

430
436

435
434

424
424

426
431

419
423

440

433

449
465

480
519 536

584

1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q

3. 事業内容と業績

基幹システム事業｜ KPI（重要指数）業種別施設保有数推移（四半期）

薬局介護医科 YoY ＋391施設

8,439
8,048
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5,0515,312

2,234 2,216

433480

601601

2,228

5,5015,501

2,2772,337

502

2,234

対象施設

25 万施設約

0.5％
当社シェア年間400万枚

約

当社シェア

3.4％約

*1薬局

62,828 施設

*2医療機関

113,252施設

＋

*3介護施設

75,252 施設

＋

*1. 厚労省「薬局薬剤師に関する基礎資料(概要)」より

*2. 厚労省「医療施設動態調査(令和3年1月末概数)」より

*3. R40324社保審介護保険部会資料より



当社の子会社モイネットシステムが開発・販売するオールインワンレセコン調剤システム「Pharmy Connect(ファー
ミーコネクト)」を600店舗以上の調剤薬局を運営する調剤薬局グループ様で全店舗に導入することになりました。
なお、来年度からの本格導入となります。

オールインワンレセコン調剤システム「Pharmy Connect(ファーミーコネクト)」は、電子薬歴や、処方箋のQRコー
ド読み込み機能など、業務に必要な機能はすべて標準で備わっています。
使いたい機能は、思い立った時にすぐに使える、他のレセコンのように有償のオプションはありません。「多くの薬
局さんが喜ぶ機能なら、無償で搭載してみんなに使って貰いたい」と考え、新しい機能を標準で追加していく。それ
がモイネットシステムのポリシーです。

3. 事業内容と業績

基幹システム事業｜トピックス
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(モイネット) 600店舗以上の調剤薬局を運営する調剤薬局グループ様で全店舗導入



3. 事業内容と業績

基幹システム事業｜トピックス

37©kusurinomadoguchi, inc. All Right Reserved.

服薬指導中の会話を録音し、AIがSOAP※形式の指導文を自動生成。薬歴入力時間を

大幅に短縮する業務支援システム。
AI ボイスen

※SOAP…主観的情報（Subject）、客観的情報（Object）、評価（Assessment）、計画（Plan）の流れに沿ってカルテや薬歴を記載する分析手法の一つ。

次の患者さん
の対応へ

調剤 服薬指導処方監査処方入力処方箋受付

AI ボイスen

当社指定電子薬歴システムの場合は指導文が自動反映されるため、更なる時短効果を期待することができます。

薬歴にコピー&ペースト
または自動反映

指導文生成会話録音



事業内容と業績

未病予防事業
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3. 事業内容と業績

未病予防事業｜ ビジネスモデル

ショット売上ストック売上
KPI ：未病予防事業

ストック売上：月額利用料などの契約に基づいて一定程度継続的に得られることを見込んでいる売上と定義。

ショット売上：初期導入費用など一時的に得られる売上と定義。

人間ドック・健診の
24時間WEB予約サー
ビス

各健診施設との契約・更新か
ら被保険者へのWEB予約環境
の提供、未受診者に対する受
診勧奨、請求書や健診結果の
取りまとめをサポート

特定保健指導
サービスくすりの窓口

健診サポート

対象者に対して、弊社加盟薬局の
検索や対面、電話、メールなどの
面談方法を選択できるWEB環境を
提供。さらに対象者の抽出から未
受診者への受診勧奨、特定保健指
導完了までをサポート。

EPARK 人間ドック
利用者が受診したコース
に対する手数料

特定保険指導
サービス
特定保健指導の初回面談
時と完了時に発生する1
名あたりの手数料

予約数(くすりの窓口健診サポートの予約数＋EPARK 人間ドックの予約数）※

健康保険組合

利用者

病院・クリニック
健診施設

※売上は、ご予約頂いたユーザーが健康診断または人間
ドックを実際に受診した月に計上されます。
通常、予約から売上計上までは2～3ヵ月掛かります。

くすりの窓口
健診サポート
人間ドック・健康診断の
受診を完了した時に発生
する１名あたりの手数料
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2026年3月期2025年3月期

5,187 5,050 
5,371 5,567 

19,018 

20,580 

5,143 

5,009 

1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q
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4. 2027年3月期 業績見通し

2027年3月期 業績見通し

販売管理費

経常利益

売上高

売上原価

営業利益

親会社株主に帰属する
当期純利益

売上総利益

3,024

938

7,420

3,346

1,050

391

4,074

2023年3月期

+15.3%

+16.2%

+16.7%

+18.4%

+15.5%

+5.0%

+15.5%

前期比2027年3月期

3,562

1,325

8,721

3,788

1,370

870

4,932

2024年3月期
単位：百万円

14,400

3,100

3,100

3,100

4,953

6,348

8,052

2,657

815

6,489

3,117

715

515

3,372

2022年3月期

4,521

1,940

11,199

4,724

1,953

2,034

6,475

2025年3月期

4,288

2,666

12,330

5,359

2,681

2,952

6,970

2026年3月期

ITやAI技術を利用した様々なサービスを展開している当社グループにとって、事業上の好機が継続するものと予想してお

り、売上高、営業利益ともに二桁成長を目指します。配当金は40円を予定しております。



中期経営計画
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5. 中期経営計画

経営資源・競争優位性

当社は、メディア事業、みんなのお薬箱事業
、基幹システム事業といった複数の事業を展
開し、それぞれの事業において相乗効果を発
揮し、競合他社と差別化を図っています。

さらに、当社は事業拡大の一環としてM&A（企業買収・合併）を

積極的に行っており、顧客ニーズを追及し新たな市場への参入や技

術の獲得を図っています。

また、新規事業においては、既存の保有施設や蓄積したデータを有

効活用することで、他社との差別化を図り、独自の価値を提供して

います。

このようにして、当社は多角的な事業展開を通じて持続的な成長を

目指しています。

・独自で集めた
データの活用

集患
（予約）
システム

お薬手帳
（患者分析）

事業コンサル

経営コンサル

設備

処方薬の
仕入れ

不動在庫の
流通化

在庫管理

薬局
(レセコン、
電子薬歴、
監査システム)

介護
(介護記録、
請求システム)

病院
(電子カルテ、
再来受付)

（決算、POSレジ、
会員・ポイント
基盤構築）

基幹システム事業

生産性向上を目指し、先進的なシステム導入により業務の効率化を推進。

みんなのお薬箱事業

コスト削減を重視し、効率的な

運営を実現。

メディア事業

プロモーション活動を通じて市場で

の認知度を高め、顧客基盤の拡大を

図る。
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・サービスの
包括的提供



2021年
3月期

2022年
3月期

2023年
3月期

2024年
3月期

2025年
3月期

2026年
3月期

5. 中期経営計画

顧客基盤の拡大

調剤薬局 介護施設 医療機関 53,441施設
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22,265
23,578

25,018
26,261 27,293

28,012 28,400 28,577 29,359 30,084 30,642 31,631
32,528 33,497 35,307

38,795

41,317
42,458

43,268 44,393
45,624

47,62546,982

21,181 22,413 
23,711 24,781 25,690 26,219 26,340 26,336 26,937 27,373 27,722 28,536 29,327 29,917 30,479 

33,421 
35,620 36,465 37,019 37,882 38,774 39,640 39,888 40,079 

626 
695 

807 
913 

1,011 1,112 1,261 1,387 
1,469 1,551 1,646 

1,733 
1,815 1,897 2,035 

2,102 

2,177 
2,216 2,228 

2,234 
2,234 

2,277 2,291 2,337 

458 
470 

500 
567 

592 681 799 854 
953 1,160 1,274 

1,362 
1,386 

1,683 
2,793 

3,272 

3,520 
3,777 4,021 

4,277 
4,616 

5,065 5,446 

11,025 

1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q

2030年3月期末までに10万施設を目指します。



5. 中期経営計画

中期経営計画
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ストック売上を積み上げながら安定的な利益を確保し、ストック売上200億円、営業利益50億円以上を目指します。

3,618 
4,665 

5,889 
7,248 

8,573 

20,000 

2,871 
2,755 

2,832 

3,952 

3,757 

715 

ストック売上高 ショット売上高 連結営業利益

2022年
3月期

2023年
3月期

2024年
3月期

2025年
3月期

2026年
3月期

2030年
3月期

1,0501,050 1,3701,370

単位：百万円

1,9541,954

5,0005,000

2,6772,681

2027年
3月期

3,0993,100

想定ストック売上高 想定ショット売上高



ヘルスケア領域に新しい価値を提供し、

事業を通じて「社会課題の解決」に貢献する

くすりの窓口グループをご支援賜りますようお願い申し上げます
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注意事項

当社の連結決算は日本会計基準を採用しています。

業績予想などを含む本資料は、当社が現時点で入手可能な情報の正確

性と、合理的であると判断する一定の前提に基づいて作成しており、

実際の業績は、経済状況の変化や顧客ニーズの変化、または法規制等

の変更等、さまざまなリスクや不確定な要因により異なる可能性があ

り、その達成を約束するものではありません。

IRに関するお問い合わせ

株式会社くすりの窓口 管理本部IR担当

E_mail

ir@kusurinomadoguchi.co.jp

IR サイト

https://kusurinomadoguchi.co.jp/ir/
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