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ディールサマリー【クルトン社】  

M&Aの概要  
 

目的 

ワークブースを中心としたビジネス領域における  

スペースの企画・運営事業で成長する企業のグループ参画に  

より、スペースシェアの体験向上のための体制を強化  

 

対象企業  

株式会社クルトン  

 

取引スキーム  

株式会社クルトンの発行済株式100%の取得  

 

取引スケジュール  

2025年2月7日：譲渡契約締結  

2025年4月1日：株式譲渡実行  

 

対象企業の概要  
 

株式会社クルトン  

代表者　森実勇樹  

事業概要　スペースの企画・運営他  

運営スペース数 900スペース以上　※2025年2月7日時点  

資本金 250万円  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ディールサマリー【エミーナ社、システリア社】  

M&Aの概要  
 

目的 

関西エリアを中心にパーティスペースの企画・運営事業で  

成長するSMILE＋（株式会社エミーナ、株式会社システリア）の参画

により、スペースシェアの体験向上のための体制を強化  

 

対象企業  

株式会社エミーナ、株式会社システリア  

 

取引スキーム  

株式会社エミーナの発行済株式100%の取得  

株式会社システリアの発行済株式100%の取得  

 

取引スケジュール （2社共通）  

2025年2月7日：譲渡契約締結  

2025年4月1日：株式譲渡実行  

 

対象企業の概要  
 

株式会社エミーナ及び株式会社システリアは、  

SMILE+という共通ブランドネームの下事業を運営しております。  

 

株式会社 エミーナ  

代表者　渡邊美架子  

事業概要　スペースの企画・運営他  

運営スペース数 18スペース ※2025年2月7日時点  

資本金 300万円  

 

株式会社システリア  

代表者　小山諒輔  

事業概要　スペースの企画・運営他  

運営スペース数 20スペース ※2025年2月7日時点  

資本金 300万円  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株式会社クルトン SMILE+（株式会社エミーナ、株式会社システリア）

業界におけるTOPホストであり、レンタルスペース業界では知らない人
はいないクルトン、SMILE+がグループJOIN！  

クルトン代表取締役　森実氏

レンタルスペース運営代行を

業界の最初期に開始したホスト

ワークブースPaOを中心にスペース数９００ 以上

エミーナ代表取締役

渡邊氏（みかりん）

X

システリア代表取締役

小山氏（りょう）

いわずと知れた業界のインフルエンサー

オンラインサロンを運営し、サロン生を多数輩出

関西エリアを中心に高品質スペースを多数立ち上げ

XX
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今回の３社のグループJOINにより実現したいこと  

スペースの企画・開発・運営において独自のつよみを持つホストにグループJOINいただくことで、 

スペースシェア領域で、デジタル面のみならず・リアル面（新規スペースの開発・スペースでの利用体験の向上）も含

めたサービス・業界の価値を向上 させる 
 

スペースマーケット本体が提供するWeb・アプリサービス、 

2021年にJOINしたプライベート領域が得意なスペースモール 、ワークブースを中心とした 

ビジネス領域でつよみを有するクルトン社 、関西エリアに展開するSMILE+グループ にJOINいただくことで、デジタル

×リアル×用途×エリアで全方位でサービス提供ができる体制を構築し事業成長を加速させる 

 

各社のつよみを結集し、スペースシェア業界における、ノウハウの型化・業界のスタンダード作りを推進 し、スペース

シェアに関わる全てのゲスト・ホストにとっての価値を高める 取り組みを推進する 

１.

２.

３.
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スペースシェア業界においては、“スペースの体験”が顧客にとって重要な要素。  

自社プロダクトに加え、ホストのグループJOINによって リアル面の価値向上 を狙う。  

流入 検索/
マッチング

予約/
決済

掲載/
集客/管理

物件
調達

企画/
開発

清掃等
運営

リピート
予約

デジ

リアル リアル

デジ デジ

デジ

デジ

デジ

スペース
での体験

スペース
提供

リアル

ホストの行動

ゲストの行動

リアル

デジ

リアル

・・デジタル面であり本体 のプロダクト・マーケ 施策中心にアプローチ 　

・・リアル面でありホスト M&Aによってアプローチ 　

今回のM&Aによって
①時間貸しのサプライチェーンにおける物件の調達・企画/開発・当日の提
供、清掃をさらに強化し体験向上を図る
②スペースでの体験が向上することで、市場全体でゲストのリピート利用
が促進、適切に認知が拡大し流入増を実現
③リピートするゲストが増加し、認知が促進されることでホストにとっての
収益に貢献
④結果としてさらなるホスト・スペースの増加につながる。
⑤スペースの増加によりゲストにとってのマーケットプレイスにおける選択
肢が広がり、さらなるゲストの流入増、リピート利用の増につなげる
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グループ内部サービスの位置づけ  

デジタル面

リアル面

ニーズ エリア

用途・ニーズ

自治体を中心として
管理ニーズに対応

マッチングニーズに対応

関西エリア中心 ×パーティ用途

東京中心 ×パーティ用途
スペース企画・開発

ビジネス用途
ワークブース販売


