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決算補足資料

2026年2月期 第1四半期



2026年2月期 第1四半期業績
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2026年2月期 第1四半期 決算ハイライト

業 績

ポイント

トピックス

• 売上高 2,872百万円（前期比 40.3％増）、営業利益 129百万円（前期比 △11.9％

減）の増収減益となったが、契約負債が33億円まで増加しており将来の収益計上に

向けた基盤が着実に積み上がっている

• 営業部門のクロスセル・アップセル戦略により売上面では、

テクノロジーソリューション売上が前期比41.5％、プロフェッショナルサービス

売上が前期比73.1％と好調に推移

• 構造改革『Reignaite2030』を最優先で推し進めている

• フィナンシャル・タイムス社『High-Growth Companies Asia-Pacific 2025』

アジア太平洋地域の急成長企業500社に7年連続で選出（2025年3月）
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2026年2月期 第1四半期 実績

2025/2期

第1四半期

2026/2期

第1四半期 増減額 前期比

売上高 2,046 2,872 825 40.3％

売上総利益 617 625 8 1.3％

売上総利益率 30.2％ 21.8％ – △8.4ポイント

販管費 469 495 25 5.4%

販管費率 23.0％ 17.2％ – △5.8ポイント

営業利益 147 129 △17 △11.9％

営業利益率 7.2％ 4.5％ – △2.7ポイント

経常利益 154 97 △57 △36.9％

当期純利益 115 74 △40 △35.5%

売上は、対前期比 40.3％増、引き続き堅調に推移

（単位：百万円）
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テクノロジーソリューションが売上をけん引し、対前期比 40.3％増の2,872百万円で着地した

売上区分
2025/2期

第1四半期 構成比
2026/2期

第1四半期 構成比 前期比

テクノロジーソリューション 1,664 81.3% 2,355 82.0％ 41.5％

プロフェッショナルサービス 193 9.5％ 335 11.7％ 73.1％

自社プロダクト 187 9.2% 181 6.3％ △3.4％

売上高合計 2,046 100% 2,872 100％ 40.3％

2025年2月期 サービス別 売上高

（単位：百万円）
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サービス区分の変更について
2026/2期よりサービス区分を下記の通り変更

当社は単一セグメントであるため、セグメント情報の変更はない

テクノロジーソリューション
(2,355百万円）

プロフェッショナルサービス
（335百万円）

自社プロダクト（181百万円）

ライセンス
（2,355百万円）

自社ソフト開発(181百万円）

マネージドサービス(40百万円)

SI,有償研修など（294百万円）

売上2,872百万円
（～2025/2期）

売上2,872百万円
(2026/2期～）

自社企画したソフトウェアやプラットフォーム、
AI活用ソリューションなど、独自プロダクトを
開発・提供

IT戦略、テクノロジー導入、運用までを一貫
して支援するサービスを提供

クラウド移行、AI、オートメーションなどを活用
し、顧客のビジネス課題を解決

テクノロジーソリューション

自社プロダクト

プロフェッショナルサービス
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（単位：百万円）
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四半期別 サービス別 売上高
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※2025/2期までは 、 の区分で計上しています

 営業部門のクロスセル・アップセル戦略によりテクノロジーソリューションの売上が想定よりも増加した
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（単位：百万円）

Atlassianライセンス商品 種類別 売上高

注）商品種類別の売上数値は社内で試算したものであり、監査法人の四半期レビューを受けていないため参考値となります
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利益
手数料

第1四半期以降の売上の積み上がりについて

2026年2月期第1四半期 BS

流動資産

固定資産

負債

契約負債：33億円

純資産 23期売上

24期売上

利益利益

運用費用
AWS費用

運用費用
AWS費用

運用費用
AWS費用

など

将来の収益計上に向けた基盤が着実に積み上がっている

ライセンス

…ｎか月目

＜クラウド型売上＞ Atlassian Cloud
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■月額版/年額版ともに月額計上
（年額版は12か月間に按分され月額計上）

利益
仕入

利益
仕入

利益
仕入

利益
仕入

（導入) (更新）
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四半期別 契約負債推移
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四半期別 営業利益額・営業利益率の推移
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営業利益率の低下については重要な課題と認識しており、社長主導による組織構造改革に着手した
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四半期別 販管費分析

組織構造改革のため人材の組織配置をすすめている。
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構造改革の進捗状況について
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組織最適化

××会議

事業会議

CEO

経営会議
CEO

クライアントA群

プロジェクトチーム

営業チームエンジニアチーム

営業チーム

クライアントB群

クライアントC群

エンジニアチーム

ソリューションA

ソリューションB

ソリューションC

…

まずはエン
ジニア改革
から着手

××会議

…



2026年2月期 業績予想

2025/2期

実績

2026/2期

 予想
増減額 前期比

2026/2期
第1四半期

2026/2期
第1四半期進捗率

売上高 9,043 10,168 1,124 12.4％ 2,872 28.2％

営業利益 458 411 △47 △10.3％ 129 31.6％

営業利益率 5.1％ 4.1％ ー △1.0ポイント 21.6％ ー

経常利益 461 411 △50 △10.9％ 97 23.7％

当期純利益 355 315 △39 △11.1％ 74 23.5％

当期純利益率 4.0% 3.1％ ー △0.9ポイント 2.6％ ー

（単位：百万円）

今期は組織構造改革『Reignaite』を推し進めることによって利益の改善を目指す
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将来見通しに関する注意事項

◼本発表において提供される資料ならびに情報は、いわゆる「見通し情報」（forward-looking statements）を含みます。

◼これらは、現在における見込み、予測およびリスクを伴う想定に基づくものであり、実質的にこれらの記述とは異なる結果

を招き得る不確実性を含んでおります。

◼それらリスクや不確実性には、一般的な業界ならびに市場の状況、金利、通貨為替変動といった一般的な国内および国際的

な経済状況が含まれます。

◼今後、新しい情報・将来の出来事等があった場合であっても、当社は、本発表に含まれる「見通し情報」の更新・修正をお

こなう義務を負うものではありません。
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