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平成 28 年５月 25 日 

各  位 

会 社 名 パ ス 株 式 会 社  

代表者名 代表取締役ＣＥＯ 柴田 励司 
 （コード番号：3840 東証マザーズ） 

問合せ先 執行役員管理本部長 時田 匡二郎 

 （TEL．03-6823-6011） 

 

伊藤忠ファッションシステム株式会社との業務提携に関するお知らせ 

 

当社は、平成 28 年５月 25 日開催の取締役会において、伊藤忠ファッションシステム株式会

社（以下「IFS」といいます。）との業務提携を行うことを決議いたしましたので、お知らせし

ます。 

 

１．業務提携の理由 

当社グループの成長戦略及び事業戦略は、メディア事業と通信販売事業を融合させた新

分野として「コミュニティ型マーケット」の確立と成長拡大を図ることであり、またその

新分野の拡大に伴い、既存事業とのシナジーを創出し、事業全体の成長と収益拡大を図っ

ていくことです。 

「コミュニティ型マーケット」の確立を推進するにあたり、当社メディア事業において

展開しているＷＥＢサイト「Project DRESS」、リアルのコミュニティからなる会員基盤

「DRESS 部活」及び同社の通信販売機能である「DRESS Market」を重要な機能として捉え

ており、それらの規模拡大、発展を促進してまいりました。 

具体的には平成 27 年９月に「Project DRESS」のリニューアルを実施し、更に本年２月

には、「DRESS 部活」における部員のコミュニティ活動やイベント開催時における会費等

徴収のシステムインフラ、部員による新商品の開発、さらには部員の自立・企業支援を行

うクラウドファンディングポータルサイト「Act.DRESS」の提供を開始し、また、本年３

月には、「Project DRESS」の会員や「DRESS 部活」におけるリアルのコミュニティ（部

員）の趣味・趣向が色濃く反映された商品が集まったオンラインショッピングモール

「DRESS Market」（旧「DRESS CLOSET」）の提供を開始いたしました。「DRESS 部活」につ

きましては平成 28 年４月現在、約 32 部活 27,000 人が活動し、その拠点は関西、名古

屋、札幌、新潟、静岡、福岡など地方にも拡大するなど順調に拡大を続けております。 

当社グループがこれまで実行してきた各種施策により、当社の成長戦略を推進するため

の基盤が整いつつあり、今後これらの基盤を活用して「コミュニティ型マーケット」の成

長拡大を図っていくためには、「コミュニティ型マーケット」から収益を生み出す源泉と

なる会員基盤の飛躍的な拡大、さらには当社が確立する「コミュニティ型マーケット」の

仕組みを国内・国外問わず横展開させていくための取り組みが不可欠と考えております。 

一方、IFS は、ブランディングカンパニーとして独自の手法を活かした“ブランディン

グ”を展開しており、「時代を見る目」「トレンドの分析・発信」そして「生活者情報の収

集や分析」といったファッションマーケティングの知見やグローバルネットワークをベー

スにさまざまな分野において、企業ブランドや商品ブランドのイメージを確立させ、その

価値を高めるための、リサーチから戦略設計、ソリューション提供まで、一貫したサービ
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スを提供しております。 

当社と IFS は、当社が有するコミュニティサービス事業に係るノウハウ及び経営資源

と、IFS の持つマーケットリサーチから戦略設計、ソリューション提供までの一貫したサ

ービス提供力やグローバルネットワークを組み合わせることにより、当社が展開する「コ

ミュニティ型マーケット」の成長拡大と、IFS が展開するコミュニティマーケティング事

業の拡大を実現することができることから、相互の企業価値向上が見込めると判断するに

至り、本業務提携を行うことといたしました。 

２．業務提携の内容 

当社及び IFS は、それぞれの得意分野や経営資源を利用して「コミュニティサービス

事業（『コミュニティ型マーケット』を実現するプラットフォームの提供・展開及びコミ

ュニティやプラットフォームを活用したソリューションを提供していく事業）」を協力し

て推進してまいります。主な業務提携の内容については以下のとおりです。 

① 「Project DRESS」、「DRESS 部活」、「Act.DRESS」、「DRESS Market」等を通じて当社が

運営しているコミュニティを活用した事業の展開・成長 

② コミュニティやプラットフォームを活用したソリューションの国内外での展開・拡大 

③ IFS の事業ネットワークを活かした、国内外での新規事業展開の促進 

３．業務提携の相手先の概要 

（１） 名 称 伊藤忠ファッションシステム株式会社 

（２） 所 在 地 東京都港区北青山二丁目５番１号 

（３） 代表者の役職・氏名 代表取締役社長 石井和則 

（４） 事 業 内 容 マーケティング・コンサルティング事業 

（５） 資 本 金 200,000 千円 

（６） 設 立 年 月 日 昭和 46 年４月１日 

（７） 決 算 期 ３月 

（８） 従 業 員 数 95 名 

（９） 大株主及び持株比率 伊藤忠商事株式会社（100％） 

（10） 
上場会社と当該会社 

と の 間 の 関 係 

資 本 関 係 

該当事項はありません。 

人 的 関 係 

取 引 関 係 

関連当事者へ 

の 該 当 状 況 

４．日程 

（１） 取締役会決議日 平成 28 年５月 25 日 

（２） 契 約 締 結 日 平成 28 年５月 25 日 

（３） 事 業 開 始 日 平成 28 年５月 25 日 

５．今後の見通し 

本業務提携は当社グループの将来の業績向上に貢献するものと考えておりますが、現時

点における平成29年３月期連結業績への影響は軽微であります。今後、業績に重要な影響

を及ぼすことが明らかとなった場合には、速やかに公表いたします。 

 

以 上 


